Starke Lésungen von Partnern fiir Partner

Im Rahmen des Partner-Programms steht Ihnen eine Vielzahl an Leistungen zur Verfligung. Erganzend dazu bietet

Ilhnen Microsoft Softwarepakete, die in Zusammenarbeit mit anderen Partnern fir Sie entwickelt wurden.

Die Softwarelc")sungen von Partnern
fiir Partner sind fur den internen Ein-
satz bestimmt, iiberzeugen mit mafs-
geschneiderten Funktionen und sind
einfach einzusetzen. Die Module
decken wesentliche Kernbereiche ei-
ner Systemhauslosung ab und lassen
sich flexibel miteinander kombinie-
ren. Auf dieser Basis sorgen Sie in
lhrem Unternehmen fir schnelle und
schlanke Geschiftsprozesse und ver-
schaffen sich einen nachhaltigen Wett-
bewerbsvorteil.

Exklusive Komplettpakete

Zihlt Thre Firma eher zu den kleinen
Unternehmen? Dann hat die Sing-
hammer IT Consulting AG die pas-
sende Enterprise-Resource-Planning-
Losung fur Sie. Die Software wurde
auf Basis von Microsoft Navision ent-
wickelt und unterstiitzt Sie zuverlassig
in der Fihrung lhres Betriebs. Das An-
gebot gilt noch bis 31. Dezember.

Fur effizientes Projektmanagement
sorgt die Losung des Partnerunter-
nehmens Wodey Informationssyste-
me. Moglich ist damit unter anderem
die Integration von Projektaufgaben
in Microsoft Office Outlook, das Uber-
wachen von Zeitplinen, Kosten und
Projektfortschritten sowie die Anbin-
dung von Lieferanten und Kunden tber
Microsoft Office Project Web Access.

Die Themen Vertriebssteuerung und
Customer-Relationship-Management
(CRM) stehen im Mittelpunkt der
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connectpartners ist eines der exklusiven Softwareprodukte von Partnern fiir Partner. Aufbauend auf
Microsoft Dynamics CRM 3.0 und dem LoVe-Vertriebsprozess steht ein Instrument zur Verfiigung,
mit dem Microsoft-Partner Verkaufschancen erfassen und deren Fortschritte tiberwachen kdnnen.

Losung der Pica GmbH. Die Software
griindet auf Microsoft Dynamics CRM
und schafft mithilfe elektronischer
Formulare auf Basis von InfoPath und
winlinx Mobile Companion beste Vor-
aussetzungen fur die mobile Anbin-
dung des AufSendiensts. Formularbib-
liotheken und Informationssammlun-
gen, die auf Wunsch mit Microsoft
CRM verlinkt werden konnen, ergén-
zen die Losung. Ein neues Angebot
von Partnern fir Partner ist connect-

partners, entwickelt von der ITA
Systemhaus GmbH. Basierend auf
Microsoft Dynamics CRM 3.0, steht ein
leistungsfahiges Werkzeug zur Ver-
fugung, das Microsoft-Partnern hilft,
ihre Verkaufschancen zu erfassen und
deren Fortschritte zu uberwachen,
kurz gesagt: connectpartners schafft
den Uberblick und die notige Trans-
parenz iiber alle laufenden Vertriebs-
aktionen lhres Unternehmens. In wirt-
schaftlich angespannten Zeiten wie

heute, die von teilweise aggressivem
Wettbewerb, neuen Marktteilnehmern
und gleichzeitig von einer Konsoli-
dierungswelle geprigt sind, kann ein
Instrument wie connectpartners er-
folgsentscheidend sein.

In Zusammenarbeit mit der People
at Work AG entwickelte Microsoft die
so genannte LoVe-Vertriebsmethodik,
LoVe steht fur ,Losungen erfolgreich
verkaufen” und beruht auf dem Ansatz
der ganzheitlichen Betrachtung des
Vertriebsprozesses. Auf dieser Basis
ist connectpartners darauf ausgerich-
tet, den gesamten Lebenszyklus jedes
Vertriebsprojekts abzubilden, vom
ersten Kontakt mit dem Kunden bis
zum Geschaftsabschluss. Zum Beispiel
lassen sich Arbeitsablaufe innerhalb
des Verkaufsprozesses definieren und
beschreiben sowie deren Fortschritt
uberwachen: Verkaufschancen kon-
nen schneller erkannt und qualifiziert,
die Entscheider auf Kundenseite zu-
verldssig bewertet werden.

Uberdies liefert connectpartners an-
gepasst auf Thr Geschaftsmodell Vor-
schlige fiir eine geeignete Wettbewerbs-
strategie. Setzen Sie die neue Vertriebs-
steuerungslosung ein, konnen Sie
sowohl die Schlagzahl Threr Verkaufs-
abschlisse erhohen als auch insge-
samt die Bearbeitungsqualitat aktuel-
ler Verkaufschancen auf ein gleich blei-
bend hohes Niveau heben.

Flir Partner, die Leads von Microsoft
erhalten und im Gegenzug entspre-
chende Berichte liefern miissen, ist

connectpartners besonders zu emp-
fehlen. Sie profitieren von einer direk-
ten Verbindung zwischen lhrem CRM-
System und dem Microsoft-Extranet.

Automatisiertes Reporting
an Microsoft

Wie bisher erhalten Sie Leads und
Verkaufschancen von Microsoft, die
beispielsweise im Rahmen von Mar-
ketingaktionen generiert wurden. Im
Gegenzug - ebenfalls unverandert -
informieren Sie Microsoft regelmafig
uber die Fortschritte im Verkaufspro-
zess. Neu ist, dass Thnen connect-
partners beides erheblich erleichtert.
Dank des zeitnahen Austausches
zwischen Threm System und dem
Microsoft-Extranet miissen Sie die
Daten nicht mehr selbst einpflegen,
das erledigt connectpartners automa-
tisch. Selbstverstandlich koénnen Sie
individuell festlegen, welche Informa-
tionen auf diesem Weg ausgetauscht
werden. Um connectpartners zu nut-
zen, benotigen Sie lediglich Microsoft
Dynamics CRM 3.0.
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